PRESSEM TTEI LUNG

Franchi si ng: Gegen den Trend -
Chance

Franchi se-Wrtschaft sieht sich i mAufw nd

Berlin (30.01.2009) - Der Deutsche Franchise-Verban
erwartet fir das Jahr 2009 eine erhdhte Nachfrage v
Grindungsinteressierten. Grund: der Verband setzt a
sich gegen den Trend entwickelnde Franchise-Wirtsch

Franchise-Systeme wachsen mit Griindern, sogenannten
Franchisenehmern. ErfahrungsgemaR drohen im konjunk

Aufschwung immer Grindungsflauten, wahrend das
Grindungsinteresse in wirtschaftlich schwierigen Ze
wachst. Gute Jobperspektiven lassen Griindungsanreiz
sinken. Verringern sich aber die attraktiven Jobaus
zieht das Griindungsinteresse regelmaRig an.

Das bestéatigt der Gruinderreport 2008 des DIHK. Dort
zeichnete sich noch im ersten Halbjahr 2008 ein
verlangsamtes Griindungsinteresse ab. Mit sich eintr
Wirtschaftsprognosen sinken die Aussichten auf attr
Arbeitsplatze. Daraus leitet sich ein gesteigertes
Interesse an Griindungen ab.

Auf Basis seiner drei3igjahrigen Erfahrung kennt un
bestatigt auch der Deutsche Franchise-Verband diese
Entwicklungen. "Der DFV begleitet jahrlich dutzende
Griinderveranstaltungen”, sagt Torben L. Brodersen,
Geschéftsfuhrer des DFV. "Lahmt der Arbeitsmarkt, w
das Grundungsinteresse und damit auch die Anfrage n
Franchise-Partnerschaften."

Die aktuelle Wirtschaftskrise halt der Verbandschef
eine grof3e Stunde des Franchisings. Denn Franchiseg
starten bereits als Griinder mit einer etablierten M
McDonald's oder Burger King, Schilerhilfe oder
Studienkreis, Tchibo oder Arko. Franchise-Partnersc
gibt es in fast allen Branchen, ob Gastronomie, Han
Dienstleistungen oder Handwerk. Verschieden wie die
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900 in Deutschland aktiven Franchise-Systeme, sind
Franchising auch die Einstiegsbedingungen fir Partn

Einen Vorteil haben diese schlisselfertigen
Existenzgriindungen gemeinsam: die Unterstiitzung dur
sogenannten Franchisegeber. Bereits beim Erstellen
Businessplans kénnen Franchisegriinder punkten. Gera
Zeiten zahflieRender Kredite muss ein Businessplan
mittel -und langfristig Gberzeugen. Viele Kreditins
haben das Potential des Franchisings erkannt und se
die Mitgliedsunternehmen des DFV. Dessen Mitglieder
unterziehen sich regelmaRig einem Qualitatscheck, d
Verband bereits im Jahr 2005 fiir Franchise-Systeme
einfuhrte.

Das Qualitatssiegel hilft sowohl Griindern als auch

bei der Prufung und Einschétzung der Zukunftsfahigk
Geschéftsidee. ,Daran mussen sich Franchise-Systeme
regelmafig messen lassen”, sagt DFV-Geschéftsfuhrer
Leif Brodersen. Seine Einschatzung: in der derzeiti
Wirtschaftslage werden zunehmend auch gut Ausgebild
eine berufliche Verdnderung nachdenken. Diese Inter
koénnen attraktive Angebote von denen unterscheiden,
bloRe Versprechungen bauen. Der Verband sieht damit
Krise auch als Chance fur Veranderungen.

63 Zeilen a 60 Zeichen
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Der Deut sche Franchi se-Verband e. V. ist seit 1978 zentraler

Repréasentant der deutschen Franchise-Wirtschaft und
vertritt die Branche auf nationaler und internation
Ebene. Durch die Uberpriifung der Unternehmen bei ih
Aufnahme und die verbindlichen Richtlinien fur fair
Franchising, stellt der DFV die Qualitatsgemeinscha
Franchise-Branche dar.

Alle Meldungen und Fotos unter:
http://www.pte.at/produkte/pressemappe/?subid=2868
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Ansprechpartnerin:

Deutscher Franchise-Verband e.V.

Frau Pascale Taube

Luisenstr. 41, 10117 Berlin

Tel. 030/ 278 902-12, Fax: -15

E-Mail: taube @franchiseverband.com

Internet: http://www.franchiseverband.com
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