
Everybody‘s Darling -

- um jeden Preis!?

Referentin: Tamara Braeuer



Tamara Braeuer

Technische Zeichnerin Maschinenbau
Technikerin für Betriebswissenschaft
seit 1992 Unternehmensberaterin



Um was geht es?

Sich selbst und die Unternehmung 
kennen
Am und nicht im Unternehmen arbeiten
Beratung zulassen



Persönlichkeitsanalyse

Motivation
Selbstvertrauen
Kontaktfreudigkeit
Entscheidungsfreudigkeit
Stärken und Schwächen



Marktanalyse

Angebot
Nachfrage
Vertriebsmöglichkeit



Produkt- und Angebotsanalyse

Produkt- und Angebotspalette
Kundennutzen
Preisgestaltung



Kundenanalyse

Zielgruppen
Zahlungskraft
Anzahl
Kundenbindung



Konkurrenzanalyse

wer?
wieviel?
Stärken?
Schwächen?
Kooperationsmöglichkeiten?



Am Unternehmen arbeiten!

Kapitalbedarf und Rentabilität
Preiskalkulation
Werbemaßnahmen und 
Öffentlichkeitsarbeit
Erfolgsfaktoren kennen



Kapitalbedarfsanalyse
Lebensunterhalt

Miete + NBK
Lebensmittel
Kind(er)
Telefon
Versicherungen
Kfz
Sonstiges

Unternehmung

Einrichtung
Miete + NBK
Telefon
Büromaterial
Werbung
Versicherungen
Sonstiges



Brutto-Einkommen

1.090 €Netto-Einkommen
500 €./. Alterversorgung
430 €./. Krankenversicherung

2.500 €
480 €

Brutto-Einkommen
./. Einkommensteuer



Plan-Umsatz Dienstleistung
pro Kopf

13.080 €Netto-Einkommen

16.920 €./. Steuer, Sozial-Vers.

30.000 €Brutto-Einkommen

20.000 €./. Sachkosten

50.000 €Netto-Umsatz



fixe Kosten

variable Kosten

Lebensunterhalt

Investitionen

Gewinn

Umsatz
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Rentabilitätsvorschau

Kosten in €
im Jahr

Netto-Umsatz
./. Wareneinsatz
= Rohgewinn I
./. Personalkosten
= Rohgewinn II
./. Sachkosten
= Erweiterter Cashflow
./. Zinsen
= Cashflow
./. Abschreibung
= Reingewinn
./. kalk. Unternehmerlohn
= Tilgung



Rentabilitätsvorschau

Kosten in €
im Jahr

Netto-Umsatz
./. Wareneinsatz
= Rohgewinn I
./. Personalkosten
= Rohgewinn II
./. Sachkosten
= Erweiterter Cashflow
./. Zinsen
= Cashflow
./. Abschreibung
= Reingewinn
./. kalk. Unternehmerlohn 30.000,00
= Tilgung 0,00



Rentabilitätsvorschau

Kosten in €
im Jahr

Netto-Umsatz
./. Wareneinsatz
= Rohgewinn I
./. Personalkosten
= Rohgewinn II
./. Sachkosten
= Erweiterter Cashflow
./. Zinsen
= Cashflow
./. Abschreibung
= Reingewinn 30.000,00
./. kalk. Unternehmerlohn 30.000,00
= Tilgung 0,00



Rentabilitätsvorschau

Kosten in €
im Jahr

Netto-Umsatz
./. Wareneinsatz
= Rohgewinn I
./. Personalkosten
= Rohgewinn II
./. Sachkosten
= Erweiterter Cashflow
./. Zinsen
= Cashflow
./. Abschreibung 2.000,00
= Reingewinn 30.000,00
./. kalk. Unternehmerlohn 30.000,00
= Tilgung 0,00



Rentabilitätsvorschau

Kosten in €
im Jahr

Netto-Umsatz
./. Wareneinsatz
= Rohgewinn I
./. Personalkosten
= Rohgewinn II
./. Sachkosten
= Erweiterter Cashflow 32.000,00
./. Zinsen 0,00
= Cashflow 32.000,00
./. Abschreibung 2.000,00
= Reingewinn 30.000,00
./. kalk. Unternehmerlohn 30.000,00
= Tilgung 0,00



Rentabilitätsvorschau

Kosten in €
im Jahr

Netto-Umsatz
./. Wareneinsatz
= Rohgewinn I
./. Personalkosten 0,00
= Rohgewinn II 50.000,00
./. Sachkosten 18.000,00
= Erweiterter Cashflow 32.000,00
./. Zinsen 0,00
= Cashflow 32.000,00
./. Abschreibung 2.000,00
= Reingewinn 30.000,00
./. kalk. Unternehmerlohn 30.000,00
= Tilgung 0,00



Rentabilitätsvorschau

Kosten in €
im Jahr

Netto-Umsatz 50.000,00
./. Wareneinsatz 0,00
= Rohgewinn I 50.000,00
./. Personalkosten 0,00
= Rohgewinn II 50.000,00
./. Sachkosten 18.000,00
= Erweiterter Cashflow 32.000,00
./. Zinsen 0,00
= Cashflow 32.000,00
./. Abschreibung 2.000,00
= Reingewinn 30.000,00
./. kalk. Unternehmerlohn 30.000,00
= Tilgung 0,00



Stundenhonorar

50.000 : 10 Monate = 5.000
5.000 : 15 AT (75%) = 334

334 :  8 Stunden = 41,75



Stundenhonorar

50.000 : 10 Monate = 5.000
5.000 : 15 AT (75%) = 334

334 :  8 Stunden = 41,75



Stundenhonorar

50.000 : 10 Monate = 5.000
5.000 : 15 AT (75%) = 334

334 :  8 Stunden = 41,75



Werbemaßnahmen und
Öffentlichkeitsarbeit

Keine Angst vor Ablehnung
Aktiv potentielle Kunden ansprechen!
Professionelle Ansprache

www.gruenderinnen.de



Eigene Erfolgsfaktoren

Welche Kontakte sind hilfreich?
Verkaufsgespräche üben und 
aktiv durchführen
Netzwerken – aktiv!
Tabuthema Geld anschauen
Mit kostenlosen Leistungen
sparsam umgehen



Unterstützende Maßnahmen

Lesen Sie Biographien erfolgreicher
UnternehmerInnen und Frauen
Führen Sie ein Erfolgstagebuch



Nehmen Sie Beratung in Anspruch

Existenzgründungsberatung
Unternehmensplanung und –steuerung
Finanzplanung und Controlling
Systematisierung von Betriebsabläufen



Förderung für Beratung

Vor der Gründung (150,- Eigenanteil)
Nach der Gründung (400,- Eigenanteil)
ALG I nach der Gründung 
(80,- Eigenanteil)



Everybody‘s Darling -

- um jeden Preis!?



Tamara Braeuer
Salbeiweg 37
76149 Karlsruhe
Tel 0721/55 88 63
e-mail info@1-2-3-4-go.de

www.1-2-3-4-go.de
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